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ٹ

 اسلامی کی روشنی می تحقیقی مطالعٹ ٹنی ورک مارکیٹن : مروجہ جید صورتی، فقہِٹ

Current Trends in Network Marketing/MLM: 

A Research Study in the Light of Islamic Law 

 

ABSTRACT 
 

This research is aimed at network marketing or multi-level marketing on the 

different aspects examined in the light of Sharī’ah guidelines. 

This Academic Research Paper will cover the beginning and evolution of multi-

level marketing or network marketing and its development, its work structure 

and methodology, its disadvantages and all its activities. And by reviewing all 

the important evidence, the study intends to analyze Shariah's opinions about 

the legitimacy of network marketing and its ruling in Islamic law. 

The study comes to several conclusions and recommendations, the most 

important of which are: Western laws have failed to control fraud and scam 

companies in the field of network marketing, and thus their negative economic 

consequences outweigh their benefits. Therefore, it is necessary to activate 

Islamic Sharī’ah laws and strengthen prosecutions combating fraud. Islamic 

principles are based on equity and justice, any kind of problem in the world 

market can be solved through Islamic teachings.  

Therefore, the research is very significant because it discusses network 

marketing, which is one of the most important pillars. In this paper, different 

aspects of network marketing are examined in light of Sharī’ah guidelines, using 

qualitative research methods. 

Keywords: Network Marketing, Islamic Law, MLM, Economics, Issues 

ٹتمہید:ٹ

ا حیا ٹجامع ٹ ٹیکاسلام  عقائد، معاملات، ٹ ٹپہلوؤں مثلا ٹمتنوع ٹ ٹمعاملات ومختلف ٹ ٹ سے متعلقزندگی ٹانسانیجس می ٹہٹ ٹتمکمل ضابطہ 

 ٹمیٹ ٹاسٹتفصیلاً یامسائل کا جواب اُصولاً تمام ٹجملہ  تعلقات جیسٹ اور داخلی احکام، خارجی عدالتی ٹ،قوانین یٹعبادات، نکاح و طلاق، فوجار

فراہم کرتا ٹ ٹفارم اور رہنمائی ٹپلیٹ ٹینبہتر ٹطرف لانے کے لیے ٹکی ٹسے نکال کر روشنی ٹوںٹکو اندھیٹ ٹاسلام انسانیت ٹینِد۔ٹموجود ہ

 :ٹہ یافرماٹ بیان می ٹائےاور جامع پیر بلیغ ٹمی اسکو اللہ سبحانہ وتعالیٰ نے نہایت  ٹیمہ۔قرآن کر



         24         نی ورک مارکیٹن: مروجہ جید صورتیٹ

 
 
ْ
ى صِرَاطِ ال

ٰ
ـهِـمْ اِل ِ

نِ رَب 
ْ
وْرِِۙ بِاِذ

ُّ
ى الن

َ
مَاتِ اِل

ُ
ل
ُّ
اسَ مِنَ الظ

َّ
رجَِ الن

ْ
خ
ُ
يْكَ لِت

َ
اهُ اِل

َ
ن
ْ
زَل
ْ
ن
َ
ابٌ ا

َ
حَـمِيْدِ"" كِت

ْ
 1عَزِيْزِ ال

، ان کے رب کے حکم طرف نکالے کی سے روشنی ٹوںٹہ تاکہ تو لوگوں کو اندھی طرف نازل کیا یکتاب ہ ہم نے اسے تیر یکا یہ

ٹ۔طرف ٹہوئے راستہ کی کیے ٹیفسے غالب تعر

ی  جامع تعلیمات پیش کرتا ہاور تجارت و ٹمی ٹدور ٹ ٹفتہیاٹ آج کے ترقیاسلام تمام انسانیت کے تمام معاشی و معاشرتی مسائل کے حل کیلی

 نہ کرنے کے لیے ٹیاکرنے، ٹ ٹرہ تو اسے اختیا ٹشکل سامنے آتی ٹنئی ٹجب کوئی ٹ،ہیں ٹآگئی ٹوجود می ٹبے شمار صورتی ٹکے فروغ کی ٹمعیشت

ٹہر مسلمان جواز اور عدٹ
ِ
مشکل  ٹقدم چلنا بھٹ ٹیکا ٹمی ٹزندگی ٹعملی ٹکے بغیر ٹتعیین ٹکہ ان کی ٹںجواز سے متعلق معلومات چاہتاہ؛ کیو ٹم

ٹہ، ٹ
 
زمانہ ٹ ٹتغیرِ ٹلیکن ٹ،ہیںتھ موجودصراحت کیسا ٹاور فقہ می ٹیث، جو قرآن، حدہوتی ٹنہیںتو ٹمشکل ٹکی تشریح ٹان احکام ٹ ٹکے لیے ٹفقہاء

پہلے  کیلئے ٹتعیین کہ حلت و حرمت کی ، ذرا مشکل ہوتا ہ؛ اس لیےمعلوم کرناحکم  ان کا شرعی ،ہیں ہوتی ٹاپید صورتی وجہ سے جو نئی کی

کہ جس ٹ ٹہ؛ اس لیےٹ ٹکامنازک ٹ ٹبہت ہٹ ٹیہجاتاہ، ٹ ٹیاٹپر حکم لگا ٹدٹبنیا ٹکر علتِ مشترکہ کی ٹیکھکو دٹ ٹنظائرِ فقہیہ ٹیاٹہ، ٹکی جاتی ٹعلت معلوم ٹ

کو ٹ ٹخودپر مسئلہ بتانے والا واقعتا ٹ ٹسطحہ، اس ٹ ٹدرست نہیں ٹحلال کو حرام کہنا بھ ٹطرح کسی ٹاسی ٹ،نہیں ٹجائزحرام کوحلال کہنا ٹ ٹطرح کسی

ٹمحسوس کرنے لگتا ہ۔ٹ ٹنجنت اورجہنم کے درمیا

ہ، پہلے ٹ ٹآج کل بہت عام ہورہ (Network marketing) مارکیٹن کٹور ٹنی می ٹ ہائے تجارت یقٹطر معاشی یدج

کہ لوگ  اہل فتوی  ،ہیں ٹرہٹاپنے کاروبار کو اس انداز پر پھیلاCompaniesمختلف ٹ ٹبہت سی ٹآج کلٹ ٹلیکن ٹ،کم تھیں ٹںکمپنیا ٹایسیتو

شرکت جائز  ٹان می یاہ؟ آ کیاٹ حیثیت ٹشرعی کیCompaniesکہ ان  ہیںٹ جانب  رجوع کررہکیعلماء کرام اور تحقیقی اداروں 

پر بحث کرنے  ٹحیثیت ٹشیاور معا ٹعقلی ٹشرعی ٹہ، اس کی ٹجارہ ٹکی ٹبحث پیش ٹسے متعلق تفصیلی ٹاسی ٹمی ٹآرٹیکل ٹقلم ٹ ٹیرِناجائز؟ ز ٹیاہ ٹ

ٹکرنا مناسب معلوم ہوتا ہ۔ٹ ٹتجارت کا تعارف پیش ٴیقسے پہلے اس طرٹ

ٹنی ورک مارکیٹن کی تعریف:ٹ

“Daryl Koehn”  "ایک معروف امریکی یونیورسٹی کی خاتون پروفیسر ہیں، اس نے ایک آرٹیکل می "نی ورک مارکیٹن

ٹکی جامع تعریف لکھی ہ:ٹ

The  practice of  distributing, selling or supplying products or services  through 

various levels of independent agents (contractors, distributors  etc.). The agents 

are paid commissions, bonuses, discounts, dividend  or other forms of 

consideration in return for selling products or services and/or for recruiting other 

agents. The party who recruits another  participant is  the upline of the recruit. 

The recruited party is the downline of the recruiter. In MLMs, uplines are paid 
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bonuses or commissions on the sales made by their direct downlines and by 

those who are downline of these direct downlines.2 

ٹ؟بہرحال یہ بہت ہ عجیب مارکیٹن  سسٹم ہ۔ہ کیا ٹMLMہ کہ  بہت مفصل ہ اور واضح طور پر بتاتی یفتعر ٹیہ درحقیقت

ٹنی ورکنگ مارکیٹن کا آسان مفہوم:

اردو ترجمہ ”بچھے ہوئے جال نما تجارت“ سے کرسکتے ہیں ٹاصطلاح ٹییزانگر ٹیہ ٹ“ورک مارکیٹن ٹ”نی کا   اس تجارت می ٹ،ہ، اس 

سب بہت سارے لوگوں کو اپنے تحت ممبر  ٹیہکو ممبر بناتا ہ، پھر ٹ ٹے لوگوںکا ممبر بنتا ہ، پھر چند دوسرCompanyآدمی ٹیکا

ا ٹبناتے ہیں ملی ٹیکتو  وار  کی ٹہوئی ٹدوسرے سے سلسلہ  ”جال“ ٹ ٹیہٹ ٹتجارت   مارکیٹنٹ ٹلٹلیو ٹہ،اسے ملٹی ٹکے مشابہ ہوجاتیصورت 

(Multi-Level Marketingبھ )اوپر سے ٹ ٹ،کام کرنے والے مختلف سطح کے لوگ ہوتے ہیں ٹچونکہ اس می،کہتے ہیں ٹ

ح‘‘ تجارت بھاُردو می ، اس لحاظ سے  ہیں بنتی سطحیں ٹوںٹتک سیکڑ لے کر نیچے

سط
ل

ٹہ۔ ٹکہا جا سکتا  اس کو ’’مختلف ا

ٹ" کی اصطلاح اور الفاظ استعمال ہوتے ہیں۔ٹ التسويق الشبكي اور عربی زبان می اسکے لیے"

ٹکار:ٹ ٹیق( تجارت کا طرٹMLM ٹیا ٹمارکیٹنٹ ٹلٹلیوٹ ٹ)ملٹیٹ ورک مارکیٹنٹ نیٹ

سے  ٹیقکے طرٹ ٹورک مارکیٹن ٹنی ٹںہ ۔ جو کمپنیا ٹیق( تجارت کا منفرد طرMLM ٹیاٹ ٹمارکیٹن ٹللیو ٹ)ملٹی ٹورک مارکیٹن ٹنی

پر  ٹیدخر ٹاور ان کی ٹبنائیں ٹاریدموقع حاصل رہتا ہ کہ وہ خود دوسرے خر ٹیہکو ٹاروںٹید، ان کے خر ٹہیں ٹتجارت کرتی ٹمصنوعات کی ٹاپنی

، اسے ٹ ٹتاٹیدخر ٹProducts ٹکیCompanyشخص ٹ ٹیک۔ ایںمنافع حاصل کر  ٹپڑتیٹ ٹنایدٹپر خر ٹقیمت ٹمہنگی ٹمصنوعات کافی ٹیہہ 

تو وہ ٹ ٹہو جائیں ٹرٹتیا ٹکے لیے ٹنےیدٹوہ دوسرے لوگوں کو بتلاتا ہ، اگر وہ ان مصنوعات کو خر ٹکے بارے می ٹProducts۔ ان ٹہیں

ٹبن جاتا ہ۔ ٹ (Sponsored Distributor)ان کا  دبتلاتا بلکہ وہ خوٹ دکان کا پتہ نہیں ٹیاکے شوروم  کمپنی ٹکسی انہیں

 Scheme”“Pyramid ٹکا نظریہ:ٹ

نفع بخش اور بعد  دہیاز ، اونچا  Level ان کا ،بلکہ جو پہلے شامل ہوتے ہیں ؛ہوتا ٹبرابر نہیں Levelکا ہر ممبر  می ملٹی لیول مارکیٹن 

کے مطابق  یہ( کے نظرPyramid scheme) اسکیم ٹپڑامیڈ اس می  ۔ہ ہوتا Level اور کم نفع والا ٹاس سے نیچا والے کا

ٹ۔ٹشکل کو کہتے ہیں “اور ”اہرامی “”مخروطی کام ہوتا ہ، پرامیڈ

ٹ

ٹ

Pyramid 

Scheme 
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ٹ۔-مثال:

کا ممبر بنتا  ٹبلکہ جو شخص کمپنی ٹ؛ہوتی ٹفروخت نہیں ٹمی ٹمارکیٹ ٹ Openمصنوعات ٹ ٹکیCompanyہ کہ ٹ ٹیہکار ٹ ٹٴیقاس کا طر 

اس کو ٹ ٹکمپنی ٹساتھ ہ ٹ،ہیں ٹتو ملتی ٹءشیاا ٹہوئی ٹییدکو خر ٹCostumer ٹ.ہیں ٹجاتی ٹمصنوعات فراہم کی ٹکی ٹCompanyکو ٹ ٹہ،اسی

جن لوگوں  ٹCostumerلہٰذا  ٹ،تعاون کیجئٹ کرنے می ٹSaleکا سامان ٹ کمپنی ٹ،ممبر بنائیے ٹیدتحت مزماٹہ کہ آپ اپنے ٹ یتٹد ترغیب

اور کمپنی دٹCommission) ٹکمیشٹ ٹآمادہ کرتاہ،اس پر کمپنی ٹکے لیےٹ ٹPurchasingسے سامان ٹ ٹکو ممبر بناتا ہ،   ٹیتٹ( 

 ٹیعٹہ؛ بلکہ اس کے ذر ٹیابنا ٹCostumerرہتا، جن کو اس نے ٹ ٹتک محدود نہیں ٹ Costumersصرف ان ٹ ٹکمیش ٹیہ ٹہ، پھر

ملتا ٹ پہلے شخص کو کمیش پر بھ Sale &Purchasing ان کی ،ہوئے ہیں رتیا Costumerسے آگے جتنے ٹ ممبرزبنے ہوئے 

ٹ۔ٹسلسلہ بہت آگے تک چلاجاتا ہ یہرہتا ہ، اور مرحلہ وار ٹ

 

 یہ، اور آخر ٹہوتی دوگنی ٹتعداد اس سے اوپر کے مرحلہ کے مقابلہ می ٹممبران کی درج بالا نقشہ سے معلوم ہوتا ہ کہ ہر مرحلہ می

کہ مذکورہ نقشہ  ٹہ، جیسا ٹہوتی ٹہوئی ٹکچھ بڑھی ٹتعداد سے بھ ٹمجموعی ٹتعداد اوپر کے تمام مرحلوں کے ممبران کی ٹمرحلہ کے ممبران کی

ہ، اس طرح  ٹتعداد چودہ ہ ٹتعداد سولہ ہ جب کہ اوپر کے سارے ممبران کی ٹممبران کی ٹکہ چوتھے مرحلہ می ٹہیں ٹیکھتےہم د ٹمی

اور کل ممبران ( ٹ1024) ٹہزار چوبیس ٹیکتعداد ا ٹممبروں کی ٹمرحلہ می ٹیںرہ تو دسو ٹیٹسلسلہ جار ٹیہاگر ٹ ٹ،ہوگئی ٹتعداد تیس ٹمجموعی

ٹ۔ٹہوجائے گی( ٹ2046) لیستعداد دو ہزار چھیا کی

ٹکمیش کی حد:ٹ

 ٹیاریدماہانہ خرٹ ٹکیٹ  Company ٹ۔اور بعض می نہیں۔ہ ٹہوتیٹ ٹمتعین ٹمی  ٹCompaniesحد بعض ٹ ٹاضافہ کیٹ ٹکمیش می ٹ

اضافہ می ٹ Percentage اسُکی ٹضابطہ کے مطابق ٹبھ ٹمی ٹجانے والے کمیش ٹیےطرح ممبروں کو د ٹہ، اسی ٹجس طرح بڑھتٹ

ٹہوتا رہتا ہ۔ٹ



         27        (ٹ 2023جون  ٹ تا  ٹ جنوری ٹ)ٹ  ٹ    ٹ 1  : شمارہٹ ٹ   3  ٹ: جلٹ  ٹ   نقطہ

 

ٹ:                                    ٹمخصوص تعداد ممبران کی شرطٹ

اس طور پر ہو کہ ہر مرحلہ ٹ ،9تعداد کم از کم  مجموعی ہ، مثلاً افراد کی مخصوص تعداد شرط ہوتیاپنے ماتحت  ممبرز بنانے کی ٹٹ                                   ٹ                                       

شرط ٹ دتییاز کیممبران ٹ 9کے بعد پھر  پالینے ر کمیشبا یکا ،کرے گی ٹیٹجار کمیشCompany ممبر ہوں تب ہ کم از کم تین می

ہ۔ ٹ ہوتی

3

ٹہ۔ٹ نہیں ٹسٹاز قیا تعداد کا تفاوت ہونا بعید کے ضابطہ میCompanyالبتہ ہر 

Referral link   ٹپابندی اور اہمیٹکی ٹ: 

ممبر بننا ٹ ٹکے تحت ہ ٹکسییعنی ٹ ٹ،ٹہوتی ٹاجازت نہیں ٹاس کی ٹمی  ٹCompaniesممبر بننا چاہ تو بعض ٹ ٹبلاواسطہ ٹ ٹراستٹ ٹشخص براہ ٹِ ٹکوئی 

البتہ  ٹ،ہیںٹ ٹجاسکتی ٹیٹیدکے توسط سے خر ٹممبر ہ, ٹProducts ٹجن کی ٹ،ہیں ٹیسیاکثر ا ٹمی  ٹCompanies ٹپڑتا ہ، اس طرح کی

کے ٹ ٹممبر ہ ٹڈسکاؤنٹمگر ٹ ٹ،ہیں ٹیتٹسہولت د ٹجانے کی ٹےیدکے خرٹ ٹProducts ٹاپنی ٹممبر بنے بھ ٹبغیرٹ ٹ Companiesبعض ٹ

ٹداخل ہوتا ہ۔ ٹاصول می ینادٹ والے ممبران کا کمیش ٹنیچے اور کافی اوپر والے ممبران کو نیچے بھ ںیہاہ، ان کے  ساتھ خاص ہوتا

)ان کے بقول( ٹCompanyممبر بننے کے وقت ٹ د ٹDiscounted Priceکچھ سامان  اور کچھ متعین ٹیتپر  روپے ٹ ٹہ، 

Membership کو واپس کرنا  ٹںکے نام پر جن پیسو یتہ، رعا ٹکا معاوضہ بتاکر لے لیتی ٹہوغیر ٹ، بکس یا ٹریننگ ٹیچراور لٹر ٹ،فیس ٹ

رہتا ٹ ٹنہیں ٹبھ ٹروپیہ ٹیککے پاس ممبر کا ا ٹ کمپنیضابطہ می ٹیاہ، گوٹ ٹکے نام سے وصول کرلیتی ٹہوغیر ٹکو فیس ٹانہیں ٹدرحقیقت ٹ،چاہیے

ٹجس کا وہ مطالبہ کرسکے۔ٹ

ہ،  ٹپڑتی ٹکے طور پر ادا کرنی ٹفیس ٹییدرقم تجد ٹسالانہ کچھ متعینٹ ٹکے لیے ٹیبرقرار ٹ( کیMembershipممبر شپ )ٹ ٹمی ٹکمپنی

ٹکی مارکیٹن کمپنی۔ٹ Tiens Group مثلا َ ٹہ؛ ناشرطیدکم از کم سورپے کا مال خر ٹہر مہینہ اور بعض می

ٹمارکیٹن کمپنیاں:ٹپاکستان می نی ورک ٹ

 اور یہی دنیا کا  سب سے بڑا نی ورک ہ ۔پاکستان می ٹائنز،آئی می ء1959 ( کمپنیAmway)ٹ ےیموسب سے پہلے ا میدنیا 

ٹء می آئی ، پاکستان کے سادہ لوح طبقے می فراڈ و دھوکہ دہ کے ریکارڈز قائم کیے۔ٹ1995جو کہ  نامی چائنیز کمپنی

خود شہرِ لاہور کے ایک کاروباری علاقے می ایک مارکیٹن کمپنی می جانا ہوا۔جہاں انکی چربہ سازی کا اپنی آنکھوں راقم الحروف کا ٹ

پر ٹ نام  کے  لوگوں سے رجسٹریشن فیس، ٹریننگ فیس  پر  نام  کے  کاروبار   کے  سے  ٹ1500سے مشاہدہ کیا۔کہ کیسے ہربل میڈیسن 

کمپنی می مزید لوگوں کو فریب اور جال می پھانسنے کے طریقے بتا کر وہ نی ورکنگ  ٹ ٹہزار تک اینٹھے جاتے ہیں، جہاں  اُسٹ ٹ4،000

کہ اچھے ٹ ٹکیا تذکرہ اس لیے کاشکنجہ می کسا جارہا تھا۔یہ تو مشاہدہ ہ۔سنی سنائی بات نہیں۔آنکھوں دیکھی آزمائی ہوئی حقیقت ہ۔یہ

 Companies ٹیسیاٹ ٹاور خاص کربے روزگار نوجوانوں کے لیے ٹپھنس جاتے ہیں ٹمیچنگل ٹکے ٹ ٹںکمپنیو ٹاچھے لوگ اس طرح کیٹ
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اتنا آسان کہ جس  ٹبننے کا خواب نظر آنے لگتا ہ،اور نسخہ بھٹ ٹنوجوانوں کو جل سے جل کروڑپتی ٹ،ہیں ٹکشش کا باعث ہوتی ٹبہت ہ

 کرنی پڑے۔ٹ ٹمحنت  دہیاٹز پڑے اور نہ ہ کرنی یٹکارٹ یہ نہ سرماٹمی

ٹ ٹ،سکیم ٹنی ٹنگیٹورلڈ ٹر: ٹیہ چند ملٹی لیول مارکیٹن کمپنیاں ٹ ٹمی ٹ ٹپاکستان اور ان جیسی ٹ،انٹرنیشنل ٹگولڈن کی  ٹ بہت سیٹ ٹیدوسر ٹبزناس 

ٹ۔ٹہیں لوگوں کا مال لوٹ کر بھاگ چکی ںکمپنیافراڈ 

ٹدنیا کے دیگر ممالک می فراڈ کرنے والی کمپنیاں:ٹ

ممالک ٹ ٹیگراس سے پہلے دٹ ٹلیکن ٹ،تھیں ٹمتعارف ہوئی ٹمی ٹعشرے ٹیآخر ٹکے ٹیصد ٹگزشتہ ٹتو ٹ ٹمی ٹپاکستان ٹ ٹں“کمپنیامارکیٹن ٹ ٹ ٹللیو ٹ”ملٹی

 ر ز ٹ،ہیں ٹسے گذرچکی ٹمراحلتجربہ کے ٹ ٹیہ ٹممالک می ٹرپییوخاص کر ٹ

 

 سڈ
یمب
ی

 ٹاُن  کے کارناموں کو سے ٹچرب زبانی ٹسٹاٹان کمپنیوں کے ا

حالانکہ ٹ ٹ،ٹہیں ٹکرنے آئی ٹبیاٹ ٹفی ٹکو بھٹ ٹوطناب ہمارے ٹ ٹکرکے ٹبیا ٹممالک کو فیٹ ٹفتہیا ٹان ترقیٹ ٹںکمپنیا ٹیہٹ ٹکہ جیسٹ ٹکرتے ہیںٹ ٹنبیا

ٹہ۔ٹ ٹنہیںکوئی بات   یسیا

) ٹاسکائی ٹکمپنی ٹیکا ٹطرز کی ٹاسی ٹمی ٹیکہامر  ،ہیں ٹہوئی ٹپھیلی ٹمتعدد ممالک می ٹشاخیں ٹکی ٹ( ہ،اس کمپنیSkybiz.comبزکوم 

 کے پیشٹ ٹہ، اسی ٹ( کا الزام عائد کیاFraud) ٹیٹاور چال باز ٹپر عوام کے ساتھ دھوکہ دہ ٹحکومت نے مذکورہ کمپنی ٹیکیمگر خود امر

” د ٹںسرگرمیاٹ ٹکی ٹنے کمپنی ٹعدالت ٹکی ٹ“ ٹUS State, Oklahoma نظر  اوراٹ ٹکمپنیٹ ٹ،اورینےروک   ٹیجنٹکے کارکنوں 

۔ٹہکیاٹ کا فیصلہ ینےکے اثاثے منجمد کرد نظر اس کمپنی جانے کے پیش واپس کیے اوراجرت انھیں یہحضرات کا سرماٹ
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اور باقاعدہ اس پر قانون سازی ہوچکی ٹہ۔ ٹ ٹلگ چکی یپر پابند ٹںکمپنیو ٹ( اوراس طرز کیAmway) ٹےٹیموا ٹمی ٹء ٹ1978 ٹمی,جاپان ٹ

ٹہ:

“Article 5: A person who has created or operates a Pyramid Scheme is punished 

by imprisonment for not more than three years or a fine of not more than three 

million yen, or both.”5.۔ 

بھ ٹ ٹپاکستان ٹحکومتِ ٹ ادارے 2017نے  کے  گورنمنٹ  سے  حوالے  ہ۔اس  کردی  سازی  قانون  سے  حوالے  اس  می  ء 

(SECPٹ) باز ٹں کی ٹکمپنیو ٹمارکیٹن ٹلٹلیو ٹملٹی ٹبھ ٹنے ٹ عوام ٹوجہ سے ٹ ٹپر مشتمل ہونے کی ٹیند ٹاور ناجائز لین ٹاخلاقیغیر ٹ،یٹدھوکہ 

ٹ پیش کیا جارہا ہ:، ذیل می اسکا انتباہ نوٹسہیںدی  ہدیات  کی بچنےسے الناس کو ان 
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 لوگوں کو  کرنا درحقیقتٹ ٹ Saleکو ٹ ٹ Products مقصد ٹ ٹکا ٹ ٹںٹکمپنیو ٹکہ اس طرح کی کلام یہ ہ ٹکا حاصلِ ٹتفصیل ٹیٹکردہ سار ٹنٹاوپر بیا

ٹحاصل کرنا ہ۔ٹ کمیش یعکے ذر یٹممبرسازٹان کااور بہانہ ہ، اصل مقصد  ہونے کا حیلٹ یکشر پروگرام می

 باطل کی ٹ"اسلامی فقہ 
ِ
اکیڈمی انڈیا " کے جنرل سیکرٹری مولانا خالد سیف اللہ رحمانی  کی اس نظام

ٹبنیادی خرابی پر رائے :ٹ

ٹمولانا خالد سیف اللہ رحمانی مدظلہ جو کہ "اسلامی فقہ اکیڈمی انڈیا" کے جنرل سیکرٹری بھ ہیں ، وہ اپنے ایک مضمون می لکھتے ہیں:

ہ، اس ٹ نہیں ٹصلاحیت ٹدوام و استمرار کی ٹہ کہ اس نظام می ٹیہجارہا ہ، وہ ٹ ٹکو مسترد کیا ٹپر اس کمپنی ٹنےپیما ٹلمیوجہ سے عا ٹجس کی ٹخرابیٹ ٹیٹدبنیا"

مرحلہ ٹ ٹیسٹا ٹیکچند مرحلوں کے بعد ممبربنانا دشوار ہوجائے گا، اور ا ٹلیکنٹ ٹ،سے کچھ ممبر بن جائیں ٹتو ممکن ہ کہ آسانی ٹمراحل می ٹکے ابتدائی

کاروبار کا آغاز کرے اور مختلف گاہکوں  ٹیسےا کمپنی ٹشہر می ٹمثال کے طور پر کسی ٹ،ٹنہ رہ گی ٹگنجائش باقی ٹممبربنانے کی ٹیدٹآئے گا کہ اس کے بعد مز

ہ تو ٹ ٹمی ٹںکہ بعض کمپنیو ٹہو، جیسا ٹیٹذمہ دارٹ ٹر ہر ممبر کے ذمہ نو ممبر بنانے کیاو ٹ،ٹساڑھے چھ ہزار ہوجائیں ٹارٹیدپہلے مرحلہ کے خر ٹیعکے ذرٹ

تعداد ہ کہ ہندوستان کے چھ سات  ٹیٹبڑ ٹاتنٹ ٹیہہ، ٹ ہوجاتی( ٹ۷۴۳۸۵۰۰ہزار پانچ سو ) ٹتعداد چوہتر لاکھ اڑتیس ٹان کیٹ ٹمرحلہ میٹ ٹچوتھے ہ

"ٹسے جڑ جائے۔ اسکیم سشہر پورا کا پورا ا کہ کوئی ٹبات عملاً ممکن نہیں یہ کہ ہ، ظاہر ہ بڑے شہروں کو چھوڑ کر پورے شہر کا احاطہ کرتی
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ٹ

ا ٹیہ ٹنتیجٹ ٹپھر  حاصل کیے ٹمرحلہ کے ممبران بلاکمیش ٹیآخر ٹنفع حاصل ہوگا، لیکن ٹاوپر کے لوگوں کو تو کثیر ٹصورت می ٹیسیہوگا کہ 

ہر  ٹجسےہ کہ ٹ ٹیسیا ٹخرابی ٹیہ ٹ،ممبران ہوتے ہیں ٹدہیاٹبہ نسبت ز ٹاوپر کی ٹکے مرحلہ می ٹگے، حالانکہ اخیر ٹرہ جائیں ٹمیو نقصان ٹ ٹگھاٹے ٹ

ٹسے سمجھ سکتا ہ۔ٹ آسانی آدمی

خاطر عوام کو ٹ ٹلوگوں کے مفاد کیٹ ٹیگرکے ذمہ داران اور چند د ٹکمپنیملٹی لیول مارکیٹن ٹہوگا کہ ٹ ٹیہیکرنے کا مطلب ٹ ٹتائید ٹاس نظام کی

 ۔ٹ”پھنسنے پھنسانے“ پر ہ کامدار ہ ٹورک مارکیٹن نیجائے۔ٹ کی ئیدتا ٹمبتلا ہونے کی دھوکہ می
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 تجارت کی 
ِ
ٹ:حیثیت شرعیفقہ اسلامی کی روشنی می اس نظام

اور لوگوں  ٹبدانتظامی ٹملکٹ ٹجس میٹ ٹیاٹہو؛ ٹ ٹجاتی ٹپائی ٹبازیٹاور دھوکہ ٹ ٹیبٹدغا فر ٹہ، جس می ٹیااسلام نے ہر اس معاملہ کومسترد کردٹدینِ ٹ

ر ٹکی
َ

 

ٹض
َ
وفروخت  ٹیدخر ٹجس می ٹیاجائے، ٹ ٹصورت پائی ٹپر چند افراد کے قبضہ کی ٹوںٹچیز ٹمفادِ عامہ کی ٹجس می ٹیاجائے، ٹ ٹیاکا عنصر پا ٹسانیرر

کا صرف  ٹجاتا ہو اور بیٹ ٹدوسرے معاملہ کا قصد کیاٹ ٹکے ساتھ کسیٹ ٹبیٹ ٹہو کہ جس می ٹیسوہ معاملہ اٹ ٹیاٹجائے، ٹ ٹیلگاد ٹشرطٹ ٹکے ساتھ کوئی

دو معاملہ کو ٹ ٹکا احتمال ہو، جس میٹ ٹنزاع اور لڑائی ٹجس می ٹ،کے مزاج سے ہم آہنگ نہیں ٹیعٹشر ٹوہ معاملہ بھ ٹطرح ٹبہانہ ہو، اسی

 اللہ البالغہ“ می اللہ صاحبؒ حضرت شاہ ولی"۔ ہوغیرٹ ہہو وغیرٹ گیایاٹکرد یکا

 

ج ة
ح
وجہ سے  ٹجن کی ،ہیں فرمائی نبیا ہ “ وجو9” یسےا نے ”

ہ۔ ٹ یانے معاملات کو مکروہ و ناجائز قرار د یعشر
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ٹفقہ اسلامی می "نی  ورک مارکیٹن " کی عدم جواز کی وجوہات:

 :ہیں ٹرہجا کی نبیا ت وجوہا سے عدم جواز کی ٹتفصیل می یلذنی ورک مارکیٹن کی 

ٹنی ورک مارکیٹن کے عدم ِ جواز کی پہلی وجہ:ٹ

 ٹبیٹ ٹجیسٹ ٹ،ہیں ٹاور محنت دونوں ہوتی ٹیہسرماٹ ٹان می ٹ،نے جو اصول بتائے ہیں ٹیعشر ٹکرنے کے لیے حاصل ٹکسی بھ کاروبار سے نفع

 ٹصورت شرعاً جائز نہیںٹ ٹکوئیٹ ٹیسیاٹ ٹلیکن ٹہ،مضاربت وغیرٹ ٹدوسرے کا ہوتا ہ، جیسٹ ٹیہہ اور سرماٹ ٹصرف محنت ہوتی ٹیا؛ ٹء کا معاملہ ٹوشرا

ٹلگے۔ ٹیہسرماٹ نہ تو محنت ہو اور نہ ہ ہ، جس می

اس می ٹمیٹ ٹمارکیٹن ٹکور ٹنی  ٹہ،اور اپنیٹ ٹلے لیتی ٹفیس ٹشپممبر ٹممبر بنتا ہ تو کمپنی ٹآدمی ٹغور کرنے سے معلوم ہوتا ہ کہ 

ٹہ۔ٹ نہیں ٹالگاہو ٹیہرقم اور سرماٹ می کمپنی ٹیا، گولحاظ سے ہ، قانونی الگ سے لیتی قیمت ٹمصنوعات دے کر ان کی

 ٹتشکیٹ ٹممبران کی ٹصرف انھیں ٹ،محنت ہوئی ٹجائے کہ اپنے تحت ممبربنانے می ٹمان لیا ٹہ، تو پہلے مرحلہ می ٹہوتی ٹیٹجب ممبرساز ٹپھر

 ٹےدوسرے تیسر ٹلیکنٹ ٹ،گئی ٹمحنت پائی ٹلیکن ٹہٹ ٹنہیںتو ٹ ٹ ٹیہٹکہ سرماٹ ٹجائز کہا جاسکتا ہ؛ اس لیےٹ ٹدرجہ میٹ ٹکا معاوضہ اگر ملے تو اسے کسی

تو بعد کے ممبران کا معاوضہ کس  ٹہوئی ٹمحنت نہیں ٹکوئی ٹمی ٹیٹممبرساز ٹاُن پہلے  ممبران کی دوسرے افراد کی ٹ ٹمیاور بعد کے مراحل ٹ

ٹ!یہسرماٹ طرح جائز ہوگا، جب کہ وہاں نہ تو محنت ہ اور نہ ہ

ٹٹ:ٹدرست نہیںٹ کا معاوضہ بھٹ ٹیٹممبرسازٹ ٹپہلے مرحلہ کیٹ
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 ٹہوں تب ان سب کیٹ ٹمراحل می ٹتین ٹ“ ہوجائے اور وہ بھ9تعداد ” ٹشرط ہ کہ جب ممبران کی ٹیہ ٹمی ٹںبعض کمپنیوٹ

دوسروں کے بنائے ہوئے ممبران کا ٹ ٹنہیں ٹاپنے ہ صورت میٹ یسیظاہر ہ کہ اٹ ،جائے گا یااوپر کے ممبر کو دٹ کمیش ٹمتعین ٹکا ٹیٹاریدخر

ٹحرام ہوگا۔ٹ بھ معاوضہ لینا ٹیہوجہ سے  اجتماع کی ٹحلال و حرام می ساتھ ہوکر ملے گا، اس لیے معاوضہ بھ

ٹقاعدہ ہ:ٹ  فقہی

حَرَامُ 
ْ
بَ ال

ِّ
ل 
ُ
حَرَامُ غ

ْ
لُ وَال

َ
حَلا

ْ
ا اجْتَمَعَ ال

َ
 8اذ

ٹ(ٹتو حرام کو غالب مانا جاتا ہ۔ جب حلال وحرام جمع ہوجائیں)

ٹجواز کی دوسری اہم وجہِ"سود":ٹنی ورک مارکیٹن کے عدم ِ ٹ

 ٹاوارپیدٹ ٹنہ تو کوئی ٹجاتا ہ، اس می ٹیااور بہانہ بنا ٹیعر حاصل کرنے کا ذرر سے زٹَزٹَ ٹحرام ہ کہ اس می ٹ”سود“ اس لیے ٹمی ٹیعشر

ذرائع معاش ٹ ٹیدبنیا ہ، تو لوگ ٹ ٹچل پڑتی ٹیترٹ ٹکرنے کی ٹار پیدر سے زٹَہ، اس طرح جب زٹَ ٹجاتی ٹمحنت پائی ٹہ اور نہ ہ ٹسامنے آتی

کار ٹںمثلاً کھیتیا د ٹںیایگرٹاور  دہرائیٹ ٹیہاور ٹہیں ٹیتےچھوڑ  حال سے  زبانِ  روٹی ٹجانے لگتی ٹمثل  ”جب  کرے ٹ ٹتو کھیتی ٹں،یوملے ٹ ٹہ، 

ں؟“ٹکیو

9

ٹ 

محنت ٹ ٹرقم کسی ٹخاصی ٹتاکہ اچھٹ ٹممبران آجائیں ٹدہیاسے ز ٹدہیاز ٹہ کہ اپنے نیچے ٹہوتی ٹیہیخواہش ٹ ٹہر ممبر کی ٹمی ٹورک مارکیٹن ٹنی

سے " ربٰوا"تجارت کو  ٹکرنا سود ہ، اس طرز کی ہوجائے؛ حالانکہ زر سے زر کشید کے طور پر ان کے پاس جمع کمیش ومشقت کے بغیر

ٹ:ہگیاٹیاحرام فرماٹ مشابہت ہ، جسے قرآنِ پاک می کافی

بٰوا“   مَ الر ِّ
بَیْعَ وَحَرَّ

ْ
ُ ال

ہ
حَلَّ اللّٰ

َ
 10”أ

ٹ(ٹہ ٹیاو فروخت کو حلال اور سود کو حرام قرارد یدنے خرٹ اللہ تعالیٰٹ)

ٹنی ورک مارکیٹن کے عدم ِ جواز کی  تیسری اہم وجہ"قمار" :ٹ

ا ٹشرعی ہوتا، ٹ ٹنہیں ٹنایدٹکا سامان خر ٹہونے والوں کا مقصد کمپنی ٹیکٹشر ٹمی ٹکہ اس کمپنیٹ ٹیہقابلِ توجہ ہ، وہ ٹ ٹاور پہلو بھ ٹیکلحاظ سے 

 شرعیٹ ٹہ؛ اس لیے ٹحاصل ہوتی ٹحیثیت ٹیسامان کو ثانو ٹ،ہ سامان نہیں ٹمقصود کمیش ٹیامدِنظر رہتا ہ، گو ٹاور نفع کمانا ہ ٹبلکہ کمیش

 ۔ٹاعتبار ہوگا کرتے وقت مقصود اور غلبہ کا ہٹ محکم معلو

ٹفقہی قاعدہ و کلیہ:ٹ
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ٹ:ٹہیں طرف مشیر قواعد اس کی فقہی ٹن کی گئی بحث کے متعلق کہا گیا کہ اوپر بیا 

یْ  بَان 
َ ْ
فَاظ  وَالْ

ْ
ل

ْ
لْ  ل 

َ
یْ لا عَان 

َ ْ
د  وَالْ مَقَاص 

ْ
ل عُقُوْد  ل 

ْ
یْ ال  ف 

ُ
بْرَة  11الع 

ٹ(ٹکا اعتبار ہوتا ہ، الفاظ و عبارت کا نہیں ہ ٹمقاصد ومعانی معاملات می)

یٹپہلو ٹ ٹیہیہ، ٹ ٹاور نفع حاصل کرنا ہ ٹمقصد چونکہ کمیش ٹکا اصلی ٹشمولیت ٹورک سسٹم می ٹنی  باعثِ کشش ہ؛ اس لیےٹ ٹلوگوں کیلی

مبتلا ہوجاتاہ، ہوسکتاہ کہ اس بہانے ٹ ٹمیٹ ٹکیفیت ٹکی ٹمٹبہااٹو ٹ ٹدے کر امیٹ ٹفیس ٹممبر بننے کی ٹکہا جاسکتا ہ کہ آدمی ٹاس طرح بھ

ٹ۔ٹہ جوئے اور قمار کی حقیقت ٹیہیڈوب جائے ٹ تھا وہ بھ یاہوسکتا ہ کہ جو لگاٹ ٹبھ یہاور  ،آجائے تھمنافع ہا کافی

ٹابنِ سیرینؒ سے منقول "قمار" کی تعریف:ٹ

ٹ:ہ لکھی ںیو ٹیفتعر ٹکی (قمار مصنف ابن شیبہ می جوا)

 12"عن ابن سیرین قال: کل ش يء فیه قمار فهو من الْیسر" 

 بھٹ ٹیہہوتا ہ کہ بہت سا مال مل جائے گا، اور ٹ ٹبھ ٹیہدائر ہوتا ہ؛ احتمال ٹ ٹنمعاملہ نفع وضرر کے درمیا ٹکہ قمار )جوا( می ٹیہ ٹحاصل

ٹ۔ٹکہتے ہیں ٹ“میسر” اصطلاح می “ اور قرآن کی”مخاطرہکو  کہ کچھ نہ ملے،اسی

اور فرٹ ٹکا مدار لالچ، جھوٹی ٹجوئے کا آخر ٹیوپیر ٹکی ٹخوردگی ٹیبٹآرزو  ہ، ہارنے ٹ ٹچوس لیتا ٹقطرہ بھ ٹیپر ہ،جوا کمزوروں کے خون 

 ٹسے لڑتا ہ، تو اس کی ٹیقکر خاموش رہتا ہ،اور اگر دوسرے فر ٹخون کا گھونٹ پی ٹاور غصہ می ٹوالااگر خاموش رہتاہ تو محرومی

” ٹںسنتا کیو ٹنہیں ٹکوئی را علاجے نیست ٹخودکہ  اور باہمی ٹ“کردہ  کا تمدن  ۔ ٹکچھ حصہ نہیں ٹتعاون می ٹجوئے 

13

د ٹبغداد،علامہ محمو ٹمفتیِ

ٹ:کرتے ہوئے لکھا ہ ٹیحتشر کی میسرنے  ؒآلوسی

سے  لوگوں کے اموال آسانی یع)جوا( کے ذرٹ میسر ،اور سہولت سے مارلینا کا مال آسانی کسی ،ہیں  معنیاسکےسے مشتق ہ،  یُسرتو  یا “میسر”

ٹ۔جاتے ہیں جھپٹ لیےٹ

غور کرنے والوں  ٹکہہ، جیسا ٹجارہ ٹپائی ٹحقیقت ٹجوئے کی ٹبہرحال اس می ٹہ، لیکن ٹموجودہ شکل اگرچہ نئی ٹکی ٹورک مارکیٹن ٹنی

ٹسے ثابت ہ۔ٹ قطعی طرح نصِ ٹحرمت سود کی جوئے کی ،نہیں پر مخفی

ٹ:کا ارشاد ہ تعالیٰٹ ٹاللہقرآنِ مجید می 

 
َ
بُوْہُ ل اجْتَن 

َ
یْطان  ف نْ عَمَل  الشَّ رُ والأنصابُ والأزلامُ ر جْسٌ م  یْس 

َ
مَا الخمرُ وَالْ یْنَ آمنُوا انَّ ذ 

َّ
ہَا ال حُوْنَ  یا أیُّ مْ تُفْل 

ُ
ک
َّ
 14عَل
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ا ٹ) سو ان سے بالکل الگ  ٹ،کام ہیں ٹنیاور شیطا ٹباتی ٹیٹسب گند ٹیہٹ ٹاور قرعہ کے تیر ٹہہ کہ شراب اور جوا اور بت وغیر ٹیہیٹوالو! بات ٹ ٹنٹیمااے 

ٹ(ٹہوجاؤ، تاکہ تم کو فلاح ہو۔ 

ٹنی ورک مارکیٹن کے عدم ِ جواز کی چوتھی اہم وجہ   "غرر":ٹ

ا ن ہو، سامنے والوں کو متأثر کرکے ممبر بنالیتاٹ ٹطرار، باتونی ٹو بامراد ہوتا ہ، جو تیز ٹبکامیاٹ ٹآدمیٹ ٹوہ ٹمی ٹورک مارکیٹن ٹنی
ّ
س
ل
 ٹاور 

 ۔ٹہوتے ہیں ٹنہیں بکامیاٹ وہ اس می ،رکھتٹ نہیں ٹہو، جو لوگ اس طرح صلاحیت

ٹہ:ٹ یانے منع فرماٹ صلى الله عليه وسلمو شراء کو سرکارِ دوعالم  بی ٹدھوکہ کی یسےا

رَر   
َ
غ
ْ
 صلى الله عليه وسلم عَنْ بَیْع  ال

ہ
ہَی رسول اللّٰ

َ
 15ن

ٹ:ٹہ اس طرح کی یفتعرٹ ٹنے غرر کی  ؒعلامہ سرخسی می طالمبسو

بَة  . عَاق 
ْ
وْنُ مَسْتُوْرَ ال

ُ
رَرُ مَا یَک

َ
 16الغ

 ٹقمار )جوا( ہٹ ٹیاہوتا، گو ٹنفع ملنے اور نہ ملنے کا پتا نہیں ٹہوتا، مذکورہ طرزِ تجارت می ٹانجام معلوم نہیں ٹہ کہ غرر می ٹیہکاحاصل ٹ ٹجس

ٹغرر“ ہ۔ٹ ٹ”بی تعبیر ٹیدوسر کی

 نی ورک مارکیٹن کے عدم ِ جواز کی پانچویں اہم وجہ:ٹ

ہ، ٹ مضر ثابت ہوتی ہ یتنہا مصلحت کے لیے رکاوٹ ملک رکھا ہ، مصنوعی لمصلحت کا خیا ٹملک ٹاصول می اسلام نے اپنے تجارتی

  بجائے چند لوگوں کے پاس ہتک پہنچنے کے ٹںیواضافہ ہوجاتا ہ، تجارت کا مال تمام شہر معمولیٹغیر می ںقیمتو ٹکی ءاس سے اشیا

ٹ۔ٹکہتے ہیںٹ “یالحاضر للباد ”بی ٹاس کو اصطلاح می  سمٹ کر رہ جاتا ہ۔

دوعالم ٹ اس طرزِ تجارت سے منع فرمادٹ ٹصلى الله عليه وسلمسرکارِ  اشیا ٹیانے  اور ”مصنوعی ٹمی ٹںقیمتو ٹکی ٹءتاکہ  رواج ختم  ٹاضافہ نہ ہو،  کا  رکاوٹ“ 

ہوجائے۔ ٹ

17

ٹ

ٹکی چھٹی اہم وجہ:ٹنی ورک مارکیٹن کے عدم ِ جواز ٹ

ٹہ: ٹیابالشرط“ کو منع فرماٹ ٹنے ”بی ٹصلى الله عليه وسلمرسول اکرم 

رْطٍ . 
َ
ہٰی عَنْ بَیْعٍ وَش

َ
یَّ صلى الله عليه وسلم ن ب 

 18أنَّ النَّ

ٹفرمایا(ٹ ٹکرنے سے منع ساتھ جمع ٹیکاکو  ٹاور شرط  بی)رسول اللہ صلى الله عليه وسلم نے 
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ورک ٹ ہ، نی مان لیتا وجہ سے کرتا ہ اور شرط نہ چاہتے ہوئے بھ معاملہ تو ضرورت کی ٹوجہ سے آدمی کہ شرطوں کی اس لیے

ٹ۔ٹہ  ہوتیائطشر "درج بالا مذکورہ"کے ساتھ  نےیدٹکا مال خر کمپنی می ٹمارکیٹن

 یہ ٹاس لیے ؛جو مقتضائے عقد کے خلاف ہیں ،ہیںٹ موجود ہوتی شرط؛ بلکہ چند شرطیں یسیکے ساتھ اٹ بی اس طرزِ تجارت می یاگو

ٹہ:ٹ می یہمعاملہ فاسد ہوگا، ہدا

نْ  یْہ  وَھُوَ م 
َ
مَعْقُوْد  عَل

ْ
ل وْ ل 

َ
دَیْن  ا تَعَاق 

ُ
حَدٍ الْ

َ
 لأ 
ٌ
یْہ  مَنْفَعَة عَقْدُ وَف 

ْ
یْہ  ال یَقْتَض 

َ
رْطٍ لا

َ
لُّ ش

ُ
حْقَاق  ک سْت   

ْ
ھْل  الا

َ
 ا

یْفْسُدُ. 
َ
 19ف

ٹمارکیٹن کے عدم ِ جواز کی ساتویں اہم وجہ :ٹنی ورک ٹ

 ٹعقدِ بی یسےاٹ ملازمت( مشروط ہ؛ اس لیے بننے کی ٹیجنٹٹاٹ یعنیو فروخت کے معاملہ کے ساتھ اجارہ ) یدخر می ٹورک مارکیٹن نی   

 ٹکی ہ ٹیرحضرت ابوہر می یفشر یرو سے ممنوع ہ، ترمذ کی یفشر یثحد یہاور  ،اور عقدِ اجارہ کو دومعاملوں کا مجموعہ کہہ سکتے ہیں

ٹ:ہ یترواٹ یکا

ي بَيْعَةٍ۔    صلى الله عليه وسلم عَنْ بَيْعَتَیْن  ف 
َّ

هٰی رَسُولُ اللّٰ
َ
الَ ن

َ
، ق

َ
ي هُرَيْرَة ب 

َ
 20عَنْ أ

ٹ۔ہ“یادو معاملہ کرنے سے منع فرما معاملہ می یکنے ا صلى الله عليه وسلم”آپ 

کا لالچ دلاکر باطل اور ٹ لوگوں کو موہوم کمیش درحقیقت اندازہ ہوتا ہ کہ اس می یہنگاہ ڈالنے سے  یپر گہٹ مارکیٹنک ٹور نی

 Zero sum) “ی”تعاملِ صغٹ تیاٹاقتصادٹ ینِہ، اس طرزِ معاملہ کو ماہر گیا ٹیاسے مال کھانے کا طرز اپنا یقےناجائز طر

game) سے منع  ٹکسب کو سختی ٹیقِنے باطل طر ۔ اللہ تعالیٰہیںٹرہتے  اور اکثر خسارہ می افراد نفع پاتے ہیں بعض جس می ٹ،کہتے ہیں

ٹ۔ٹہ ٹیافرماٹ

ٹعالم ِ اسلام کے اکابر  فقہاء کی آراء:

ٹصاحب کی رائے:ٹ ٹالرحمٰٹ ٹمنیٹ ٹمفتی

سے ٹ لوگ امیر اور کم از کم وقت می کہ محنت کے بغیر مبتلا ہوتے ہیں دہیاٹز اس می ہ۔ لوگ اس لیے جائز نہیں ورک مارکیٹن نی

 ٹکرے تو اللہ تعالیٰٹ محنت کے استحقاق کے مطابق ترقی ٹہ کہ ہر انسان محنت کرے اور اپنی ٹیہسنت  کی ٹ۔ اللہ تعالیٰٹتر بننا چاہتے ہیں امیر

ٹکرتا۔ٹ ٹکو ضائع نہیں محنتٹ ٹکی کسی

ٹ مدظلہ کے نزدیک :ٹعثمانیٹ محمد تقٹ ٹشیخ الاسلام مفتیٹ
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 اس سے بچے رہنے کیبھ  اکابرِ امت نے  ہرلحاظ سے ناقابلِ قبول ہ، اس لیے اور شرعی ٹاخلاقی ،چونکہ معاشی ٹورک مارکیٹن نی 

ٹ۔ٹہ فرمائی تلقین

ٹکے نزدیک:ٹ أ.د شوقي علام مفتي الجمهورية " جامعۃ الازھر مصر کے مفتی اعظم "ٹ

ٹمفتی اعظم مصر  دکتور علامہ شوقی رقم طراز  ہیں:ٹ

مستفيضة بمشاركة الفقهاء وخبراء قانونيین ومتخصصین في هذا النوع من الْعاملات "قال إلى أنه بعد دراسة فقهية  

انتشار حالات   التجارية وأصدرت دار الإفتاء فتوى خاصة في حكم )التسويق الشبكي( من خلال شبكة الانترنت بعد 

 النصب الْتعددة من خلالها أنه ممنوع شرعا۔ 

سة الدقيقة لواقع هذه الْعاملات أنها مشتملة علي محاذير تمنع حلها ما دعاها  وأكمل: إنه تبین لأمانة الفتوي بعد الدرا

إلي الجزم بتحريمها صراحة فلا يحل التعامل حينئذ لعدم سلامتها ولا توجد الحماية القانونية والاقتصادية للمشتري 

 21الْسوق۔" 

اس ٹ دارالافتاء ٹ ٹمباحثوسیع فقہی ٹسے ٹ ٹمشارکتکی ٹ ٹماہرینو اقتصادی ٹ ٹقانونی ٹ،می فقہا، ٹمعاملہ ٹ ٹقسم کے تجارتی ٹیعنی  مصریہ   ٹکے بعد 

و سے ٹشریع کی ٹصورتیتمام تجارتی ٹ ٹایسی ٹ ٹجس کے مطابق ٹ ٹ)نی ورک مارکیٹن( کے بارے می خصوصی فتوی  جاری کیانے
ُ
حرام ر

ٹ۔ہ

و اشکالات  ٹمی ایسے انتباہات ٹ ٹاسٹپر یہ بات واضح ہو گئی کہ ٹی کونسل ٹکی حقیقت کا بغور مطالع کرنے کے بعد فتونظام ٹ ٹسٹاکہ ٹ ٹمزید کہا

ٹجائز نہیں ہ۔ ٹا نی ورک مارکیٹن قطعا جس سے انہیں یقین ہو گیا کہ یہ صریح طور پر حرام ہیں، لہٰذ ہیں

ٹ:ٹنامور  دینی جامعات کے دارالافتاء کے  فتاوی  جات  

ٹ:ٹاؤنٹ یبنور العلوم الاسلامیۃ دار الافتاء جامعۃٹ

وصول کرنا، ناجائز ہ۔ٹ شامل کراکے کمیش کے ساتھ منسلک ہونا اور دوسروں کو اس می ورک مارکیٹن نی

22

 

ٹدارالافتاء اہل سنت )دعوتِ اسلامی(:

 ٹکار اسلامی ٹیقشروع سے آخر تک سارا طر نکہکا ممبر بنناحرام حرام اور سخت حرام ہ ،کیوٹ  ںکمپنیو کرنے والی ٹورک مارکیٹن نی

پر مشتمل ٹ ہپڑنا اور دوسروں کو ڈالنااورشروط فاسدہ وغیر قسم کے مفاسد و گناہ، مثلاً: جوا ،رشوت، ضرر می اصولوں کے خلاف اور کئی

ہوتا  ہ ۔ٹ

23
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 :ٹتحقیق خلاصہ

 ،گئیٹ ٹعائد کی یاس پر پابند ہ۔ متعدد ممالک می اسکیم مخروطی خطرناک ارتکازِ دولت کی دہیاٹز سود سے بھ ٹمارکیٹن ٹکٹور نی

 ٹفقہی اسلام می ینِہ، د قابلِ قبول نہیں لحاظ سے بھ یواقتصاد اخلاقی مارکیٹن للیو ۔ ملٹیگئے ہیں کیے یٹعوام الناس کو انتباہ جار

ہ نظر سے اس می

 

طئ
ق

 

ن
سے  یقےجمع کرنا، باطل طرٹ میٹ یکمع شرط کا وجود؛ دو معاملوں کو ا اور سود و قمار سے مشابہت؛ بی دھوکہ، غرر 

ل بھ ٹاس می اس لیے ؛ہیں جاتی پائی ںخرابیا قسم کی مصلحت کا فقدان کئی مال کا کسب؛ ملک
ب لک
 ٹجائز نہیں شرکت، معاونت، ملازمت 

ر، د ی ٹفتاو ٹء،ہ، عالمِ اسلام کے علماء و فقہا

 

 

۔ٹحرمت پر متفق ہیںٹ جامعات کے اہلِ علم اسکالرز تمام اسکی ینیکون  

 ٹاسلامیٹ ٹاعتبار سے قابلِ شرکت اور نہ ہ ٹاخلاقی ٹنہ ہ ٹ؛لحاظ سے فائدہ مند ہیں ٹنہ تو معاشی ٹںکمپنیا ٹمارکیٹن ٹللیو ٹتمام ملٹی ٹیسیٹا ٹلیے ٹاسٹ

 معاون بننا، ناجائز اور حرام ہ۔ٹ ٹمی یٹجعل ساز ان کا ممبر بننا اور انکی ٹاس لیے ،اصولِ تجارت کے تحت جائز ہیں

ٹ

 تحقیق: نتائج

 ٹکوٹ ٹسفارشات ٹو ٹتجاویز ٹاپنی  ٹکہ ٹہ ٹضروریٹ ٹبعد ٹکرنے ٹپیش  ٹفتاوی ٹ ٹاور ٹآراءٹ ٹکی ٹوفقہاء ٹعلماء ٹجید  ٹمختلف ٹکے ٹاسلام ٹعالم  ٹمی ٹمقالہ ٹتحقیقی ٹاسٹ

 ہوسکیں۔ٹ ٹمستفید پر طور مکمل سے عمل ٹاس  علم ٹاہلِ تاکہ جائے۔ کیا بیان می  ذیل

  ٹقواعد ٹفقہی ٹپر ٹدہ ٹدھوکہ ٹ، ٹتجارت ٹطریقِ ٹکے ٹاسٹ ٹ، ٹصورتوں ٹجید ٹکی  ٹمارکیٹن ٹورکٹ ٹنی  ٹمی ٹروشنی ٹکی ٹتعلیمات ٹاسلامی ٹمی ٹہذا ٹمقالہ

 ٹکیاٹ ٹذکر ٹمفصل ٹکو ٹاُن ٹہیں، ٹگئےٹ ٹبنائے ٹقوانین ٹجو ٹلئے ٹکے ٹمارکیٹن ٹلیول ٹملٹیٹ ٹمی ٹممالکٹ ٹمختلف ٹکے ٹدنیا ٹاور ٹمتعلقٹ ٹکے ٹتعزیرات ٹشرعی ٹو

 ہ۔ٹ گیا

 ٹرکھتٹ ٹمطابقت ٹسے ٹقسم ٹبھ ٹکسی ٹوہ ٹچاہٹ ٹ،  ٹشکلیں ٹتمام ٹکیٹ  ٹمارکیٹن ٹورک ٹنی ٹکہ ٹہ ٹہوتا ٹمعلوم ٹیہ ٹمی ٹروشنی ٹکی ٹمقالہ ٹتحقیقی ٹاسٹ

 گی۔ٹ آئیں می حکم کے حرام وہ ہوں،

 ہ۔ٹ ٹعمل قبیح و ناپسندیدہ سخت کہ جو ہ، ٹپامالی(کی  مال ٹ)تحفظ ِ  شریع ٹمقاصد  می ٹتجارت طریق ٹکے مارکیٹن ٹورکٹ نی

 ہ۔ ٹکھڑی پر جھوٹ پُرکشش عمارت کی اسٹ ہ۔"غرر"  بنیاد کی ٹمارکیٹن ٹورکٹ نی

 نی ٹلئے ٹجاتا،اسٹ ٹرکھا ٹنہیں ٹخیال ٹکوئی ٹکا ٹاسٹ ٹمی ٹمارکیٹن ٹلیول ٹملٹی ٹلیکن ٹہ، ٹامر ٹضروریٹ ٹبہت ٹرکھنا ٹخیال ٹکا ٹتجارت ٹاصول ٹاسلامی

 ہ۔ٹ آتی می حکم کے ناجائز شرعا مارکیٹن ورکٹ
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 سفارشات:ٹ

ٹ ٹپر ٹاسٹ ٹہ۔ ٹموضوع  ٹوسیع ٹایک ٹمارکیٹن ٹورکٹ ٹنی
ِ
 کے ٹتجارت ٹہائے ٹطریق ٹمختلف ٹپر ٹطور ٹتقابلی ٹمی ٹمیادین ٹتحقیقی ٹکے ٹاسلامیٹ ٹعلوم

 ہ۔ٹ جاسکتا کروایا پر سطح ٹفل-،ایم کام علمی اہم ساتھ

 ٹالمبارک جمعۃ کرکے حاصل خدمات کی کرام علماء ٹلئے کے کرنے ہوشیار اور ٹباخبر کو الناسٹ عوام سے سازیٹ جعل کی مارکیٹن ورکٹ نی

 ہیں۔ٹ جاسکتے کیے حاصل نتائج آور ثمر ٹکر چلا مہم آگاہ می خطبات کے

 ٹشروعٹ ٹمہم ٹآگاہٹ  ٹپر ٹمیڈیاٹ ٹالیکٹرانک ٹاورٹ ٹمیڈیا ٹپرنٹ ٹ،ٹ ٹمیڈیا ٹسوشٹ ٹمتعلقٹ ٹسےٹ ٹتجارت ٹطریق  ٹاور ٹسازی ٹجعل ٹکی ٹمارکیٹنٹ ٹورکٹ ٹنی

ٹہیں۔ ہوسکتے حاصل ٹنتائج افزاءٹ حوصلہ بھ کرکے

ٹ

ٹ

ٹ

ٹمراجع: مصادر               اور ٹ
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